Bli en duktig forhandlare

Framgangsrik férhandling ar nar bada parter ar
néjda med Overenskommelsen samtidigt som
de personliga relationerna starks.

Skicklighet i férhandling ar fér manga saljare
nyckeln till framgangsrika och I6nsamma affarer.
Rollen som férhandlare kan kéannas ovan och
obekvam. Men du kan tréana dig till att bli en
duktig férhandlare.

Vi erbjuder nu dig att vara med pa en 6ppen
traning dar du far mdjlighet att utveckla din
formaga att férhandla.

Foérhandlingsteknik kostar 11500 kr exklusive
moms for 3 dagar. Tester och utbildnings-
material ingar. Maltider, resor och eventuell logi
tillkommer. Du anmaler dig pa agerasales.se
eller slar oss en signal pa 08-744 12 10.

Valkommen!

Géller tom 2009-06-30. Reservation for ev &ndringar.

Forhandlingsteknik

Ur programmet

Forberedande Internet-tester
o Typologitest - grundlaggande personlighet
e SaljPuls - behov och utvecklingssituation

Séljprocessen
o Genomgang av affars- och saljprocessen

Manniskokannedom
o Persontypologier och beteendemaonster
o Kommunikationsstilar och kopbeteende

Forhandlingsprocessen

o Forhandlingsstegen - alla viktiga momenten
o Forberedelsernas nyckelomraden

o Taktiska utspel och motdrag

o Icke verbal kommunikation - t ex kroppssprak
o Att traffa verenskommelser

Uppfdljning
e Hemuppgift och aterrapportering
o Paminnelser och inspiration per e-post

Agera Training Camp

Programmen baseras pa Agera Sales tranings-
filosofi med 1/3 teori och 2/3 tréning. Ovningar
och praktikfall &r anpassade till varje deltagares
behov och unika utvecklingssituation.

En traningsgrupp har sex till nio deltagare fran
olika féretag och branscher, vilket ger mojlighet
till nyttigt erfarenhetsutbyte.

Efter saljtraningen foljer ett individuellt uppfoljnings-
program under tva till fyra manader.

Avslutning med diplom och personlig feedback.

Agera Sales
Improves Sales Efficiency



